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KAPITEL 4 - TAG 23 ® GEWERBE

Laden, Biiro, Praxis: Gewerbe
verkauft sich anders
Y ,Ich bin kein Zuhavse — aber ein quter Aréer‘f{'p/a_tz. i

o Der Mietvertrag
Laufzeit und Mieter sind oft wichtiger als die Flache

o Lage & Erreichbarkeit

Laufkundschaft, Parkplatze, Anbindung

o Die richtigen Kaufer

Investoren und Selbstnutzer gezielt ansprechen

Marktpreis—
Einschatzung

Haben Sie eine Gewerbeeinheit
zu verkaufen? i

. Schreiben Sie mir eine DM!

0176 21778305
021198497255

[ sohrab.moobed@db.com

Aachener Str. 2
(ampg‘fehf. Persinlich. An Threr Seite. 40223 Dusseldorf

Ich bin kein Zuhause — aber ein guter Arbeitsplatz. 5=

Laden, Blro oder Praxis: Gewerbeeinheiten verkaufen sich anders als Wohnungen. Darauf kommt es an:
e DerMietvertrag: Laufzeit und Mieter sind oft wichtiger als die Flache
e Lageund Erreichbarkeit: Laufkundschaft, Parkplatze, Anbindung
e Dierichtigen Kaufer: Investorenund Selbstnutzer gezielt ansprechen

Ich kenne beide Seiten und bereite Inre Gewerbeeinheit so vor, dass Kaufer schnell verstehen, was sie
bekommen.

Laden, Blro oder Praxis: Was haben Sie?
Sie mdchten eine Gewerbeeinheit verkaufen? Schreiben Sie mir.

Kostenlose Marktpreis-Einschatzung: QR-Code im Bild scannen oder avesta.de besuchen.
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